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1. Паспорт рабочей программы производственной практики 

1.1. Область применения программы 

Программа производственной практики ПП.01 «Продажа продовольственных и 

непродовольственных товаров» обеспечивает практическую подготовку обучающихся в части 

освоения общих и профессиональных компетенций в рамках профессионального модуля. 

Программа разработана на основе требований Федерального государственного 

образовательного стандарта среднего профессионального образования по профессии 38.01.02 

«Продавец», утвержденного Приказом Министерства просвещения РФ от 01.08.2024 г. №518, 

предъявляемых к структуре, содержанию и результатам освоения производственной практики. 

 

1.2. Место производственной практики в структуре программы подготовки 

специалистов среднего звена 

 

Производственная практика ПП.01 «Продажа продовольственных и непродовольственных 

товаров» относится к профессиональному модулю ПМ.01 «Продажа продовольственных и 

непродовольственных товаров» профессионального цикла учебного плана ППКРС по профессии 

38.01.02 «Продавец». 

Производственная практика направлена на формирование у студента общих и 

профессиональных компетенций, приобретение практического опыта по виду профессиональной 

деятельности. 

Прохождение практики повышает качество профессиональной подготовки, позволяет 

закрепить приобретаемые теоретические знания, способствует социально-психологической 

адаптации на местах будущей работы. 

 

1.3. Цели и задачи производственной практики – требования к результатам 

освоения производственной практики 

В результате прохождения производственной практики обучающийся должен: 

Код и наименование 

компетенции 
Показатели освоения компетенции 

ПК 1.1. Осуществлять 

приемку товаров по 

количеству и качеству, 

контроль за наличием 

товаросопроводительных 

и иных необходимых 

документов 

Навыки: 

проводить идентификацию товаров различных групп 

расшифровывать маркировку товаров 

производить органолептическую оценку качества; диагностику 

дефектов 

товаров 

предотвращать реализацию фальсифицированной и контрафактной 

продукции 

Умения: 

осуществлять приемку товаров по количеству и качеству, 

обеспечивая 

контроль за наличием товаросопроводительных и иных 

необходимых 

документов 

проверять наименования, количество и качество, сортность, цены, 

состояние упаковки, правильность маркировки и расфасовки товаров 

идентифицировать различные группы, подгруппы и виды 

продовольственных и непродовольственных товаров 



 

уметь расшифровывать штрих-коды и маркировку товаров и 

входящие в ее 

состав информационные знаки (символы по уходу для 

непродовольственных товаров) 

использовать органолептические методы оценки качества товаров; 

определять градации качества; выявлять фальсифицированные и 

контрафактные товары; обосновывать необходимость проведения 

товарных 

экспертиз; оценивать качество тары и упаковки; диагностировать 

дефекты 

товаров; определять причины их возникновения. 

оформлять документацию при приѐмке, отгрузке/выдаче товара 

Знания: 

состав сырья, товароведная характеристика товаров 

требования, предъявляемые к качеству, недопустимые дефекты 

товаров 

принципы кодировки товаров, требования к маркировке товаров 

условия хранения и сроки реализации 

нормативно-техническая документация (ГОСТы, ТУ, Технические 

регламенты, Стандарты предприятия), инструкции по приемке 

товаров 

ПК 1.2. Соблюдать 

санитарно-гигиенические 

требования к условиям и 

срокам хранения товаров 

Навыки: 

обеспечивать сохранность товаров 

предупреждать и сокращать товарные потери 

Умения: 

осуществлять контроль за сохранностью товаров, исправностью и 

правильной эксплуатацией торгово-технологического оборудования 

для 

хранения товаров 

создавать оптимальные условия хранения продовольственных и 

непродовольственных товаров 

соблюдать режим хранения и санитарно-гигиенические требования к 

хранению товаров 

проверять сохранность потребительских свойств товаров в процессе 

хранения 

Знания: 

требования к условиям хранения, сроки реализации товаров 

факторы, обеспечивающие формирование и сохранение 

потребительских 

свойств товаров 

виды потерь, причины их возникновения и меры предупреждения 

ПК 1.3. Осуществлять 

подготовку, размещение 

товаров в торговом зале и 

выкладку с применением 

основ мерчандайзинга 

Навыки: 

подготавливать рабочее место и товары к продаже 

осуществлять размещение и выкладку товара в торговом зале 

Умения: 

осуществлять подготовку, размещение и выкладку товаров в 

торговом зале 

с применением основ мерчандайзинга 

подготавливать рабочее место продавца, проверять наличие и 



 

исправность 

инвентаря, инструмента и оборудования 

размещать товары по группам, видам и сортам с учетом частоты 

спроса и 

удобства работы 

подготавливать непродовольственные товары к продаже: 

распаковка, 

сборка, проверка комплектности, эксплуатационных свойств и др. 

подготавливать продовольственные товары к продаже: проверка 

наименования, количества, сортности, цены, состояния упаковки и 

правильности маркировки; распаковка, осмотр внешнего вида, 

зачистка, 

нарезка, разделка и разрубка товаров 

заполнять и размещать ценники на товары 

осуществлять контроль своевременности пополнения рабочего 

запаса товаров 

обеспечивать сохранность товаров, чистоту и порядок на рабочем 

месте 

Знания: 

классификация, ассортимент товаров, показатели идентификации 

товаров 

показатели идентификации товаров 

основы мерчандайзинга 

ПК 1.4. Осуществлять 

эксплуатацию торгово-

технологического 

оборудования, инвентаря 

и инструментов 

Навыки: 

осуществлять эксплуатацию торгово-технического оборудования 

инвентаря и 

инструментов 

Умения: 

производить подготовку к работе торгово-технологического 

оборудования 

работать на торгово-технологическом оборудовании 

эксплуатировать торговый инвентарь и инструментарий 

Знания: 

классификация и характеристики, устройство и принципы работы 

торговотехнологического оборудования, инвентаря и инструмента 

правила эксплуатации оборудования 

правила техники безопасности и охраны труда 

ПК 1.5. Предоставлять 

информацию и 

консультировать о 

потребительских сойствах 

товаров, обслуживать 

покупателей с 

применением норм 

деловой этики 

Навыки: 

обслуживать покупателей 

предоставлять информацию о товаре 

оказывать дополнительные услуги 

Умения: 

предоставлять покупателю полную и достоверную информацию о 

товарах, 

качестве, потребительских свойствах, правилах обмена и возврата 

отдельных видов товара. 

предлагать продовольственные товары различного ассортимента, 

предоставлять информацию о составе, пищевой ценности, условиях 

и 

сроках хранения, поставщиках 



 

предлагать и осуществлять показ непродовольственных товаров, 

демонстрацию их в действии, оказывать помощь покупателю в 

выборе 

товаров, информировать о требованиях по безопасной эксплуатации 

оформлять паспорт на непродовольственные товары, имеющие 

гарантийные сроки пользования 

предлагать покупателям новые взаимозаменяемые товары и товары 

сопутствующего ассортимента 

производить упаковку товаров, выдачу покупки или передачу ее на 

контроль 

пользоваться программным обеспечением для оформления заказа 

покупателю 

принимать участие в презентации товара и предоставлять 

дополнительные услуги покупателям 

разрешать конфликтные ситуации с покупателем 

выявлять основные причины неудовлетворенности покупателя 

Знания: 

методы продажи товаров 

классификация, ассортимент товаров, характеристика, назначение, 

способы 

использования 

расшифровка маркировки 

розничные цены на товары 

основные торговые марки производителей 

Правила эксплуатации непродовольственных товаров и ухода за 

ними, гарантийные сроки эксплуатации 

виды брака, правила обмена и возврата товаров 

виды дополнительных услуг, предоставляемых торговым 

предприятием 

методы работы с возражениями покупателей 

основы психологии общения 

основы межличностных отношений и деловой этики 

основы законодательства Российской Федерации, Закон о защите 

прав 

потребителей. нормативно-техническая документация и другие 

нормативные 

акты, правила в сфере торговой деятельности, стандарты 

предприятия 

ПК 1.6. Применять 

цифровые технологии при 

продаже товаров 

Навыки: 

владеть навыками и использовать в работе цифровые технологии в 

организации торгово-технологического процесса 

Умения:  

применять цифровые технологии при оформлении приемки и 

отпуска 

товаров, приеме и формировании заказов на товар, доставки товара 

до 

потребителя и др. 

оформлять расчетные документы, чеки, сопроводительную 

документацию 

при различных формах продажи 



 

 

 

Прохождение производственной практики будет способствовать развитию общих и 

профессиональных компетенций, включающих в себя способность: 

ОК 01. Выбирать способы решения задач профессиональной деятельности применительно к 

различным контекстам; 

ОК 02. Использовать современные средства поиска, анализа и интерпретации информации 

и информационные технологии для выполнения задач профессиональной деятельности; 

ОК 03. Планировать и реализовывать собственное профессиональное и личностное 

развитие, деятельность в профессиональной сфере, использовать знания по правовой и 

финансовой грамотности в различных жизненных ситуациях; 

ОК 04. Эффективно взаимодействовать и работать в коллективе и команде;  

ОК 05. Осуществлять устную и письменную коммуникацию на государственном языке 

Российской Федерации с учетом особенностей социального и культурного контекста; 

ОК 06. Проявлять гражданско-патриотическую позицию, демонстрировать осознанное 

поведение на основе традиционных российских духовно-нравственных ценностей, в том числе с 

учетом гармонизации межнациональных и межрелигиозных отношений, применять стандарты 

антикоррупционного поведения; 

ОК 07. Содействовать сохранению окружающей среды, ресурсосбережению, применять 

знания об изменении климата, принципы бережливого производства, эффективно действовать в 

чрезвычайных ситуациях; 

Знания: 

основы цифровых технологий 

основные положения Конституции РФ и других законодательных и 

нормативно-правовых актов в сфере профессиональной 

деятельности 

ПК 1.7. Осуществлять 

продажи на электронных 

площадках, торговых 

маркетплейсах 

Навыки: 

обладать навыками ведения продаж товаров на электронных 

площадках, 

торговых маркет-плейсах 

комплектовать товары для выполнения заказа 

производить упаковку товара 

осуществлять организацию доставки товара потребителю 

Умения: 

формировать заявки, комплектовать товар согласно заказу 

осуществлять выполнение заказа и доставку товара покупателю 

Знания: 

основы цифровых технологий 

признаки формирования ассортимента товаров 

потребности торгового предприятия в товарах с учѐтом спроса 

покупателей 

требования к упаковке различных групп товаров 

правила возврата товара 

основные положения Конституции РФ и других законодательных и 

нормативно-правовых актов в сфере профессиональной 

деятельности 



 

ОК 08. Использовать средства физической культуры для сохранения и укрепления здоровья 

в процессе профессиональной деятельности и поддержания необходимого уровня физической 

подготовленности; 

ОК 09. Пользоваться профессиональной документацией на государственном и иностранном 

языках. 

ПК 1.1. Осуществлять приемку товаров по количеству и качеству, контроль за наличием 

товаросопроводительных и иных необходимых документов. 

ПК 1.2. Соблюдать санитарно-гигиенические требования к условиям и срокам хранения 

товаров. 

ПК 1.3. Осуществлять подготовку, размещение товаров в торговом зале и выкладку с 

применением основ мерчандайзинга. 

ПК 1.4. Осуществлять эксплуатацию торгово-технологического оборудования, инвентаря и 

инструментов. 

ПК 1.5. Предоставлять информацию и консультировать о потребительских свойствах 

товаров, обслуживать покупателей с применением норм деловой этики. 

ПК 1.6. Применять цифровые технологии при продаже товаров. 

ПК 1.7. Осуществлять продажи на электронных площадках, торговых маркетплейсах. 

 

Рекомендуемое количество часов на освоение программы производственной практики 

 

В соответствии с учебным планом ППКРС производственная практика реализуется в 

объеме 4 недель, что эквивалентно 144 академическим часам. 

  



 

2. Структура и содержание производственной практики 

 

2.1. Объем производственной практики 

 

База освоения 

ППКРС 

Коды 

формируемых 

компетенций 

Объем времени Семестр 

На базе среднего 

общего образования 

ОК 01 - 09 

ПК 1.1–1.7 
144 часов (4 недели) 2 семестр 

 

2.2. Тематический план производственной практики 

 

 

 

 

  

Темы  производственной  практики 

Количество 

часов 

(недель) 

Компетенции 

Установочная лекция, инструктаж по технике 

безопасности. Характеристика Трудового кодекса 

Российской Федерации как источника трудового права. 

6  часов ОК 01 – 09, 

ПК 1.1 – 1.7 

1. Ознакомление с формой организации труда, 

правилами внутреннего распорядка в торговом 

предприятии. Прохождение инструктажа по пожарной 

безопасности и охране труда на торговом предприятии 

2. Приемка товаров по количеству и качеству 

3. Подготовка товаров к продаже 

4. Продажа товаров 

5. Консультация и обслуживание покупателей 

6. Учет и отчетность на розничном торговом 

предприятии 

7. Контроль и проверка сохранности товарно-

материальных ценностей  

8. Организация рекламно-информационной 

деятельности на розничном торговом предприятии 

136 часов 

Подготовка отчетной документации по практике 2 часа 

ВСЕГО 144 часа 



 

3. Условия реализации рабочей программы производственной практики 

3.1. Требования к документации и процедуре прохождения и защиты учебной 

практики 

За 10 дней до начала практики издается приказ об организации производственной 

практики студентов и назначается руководитель практики от ВКУ.  

Для прохождения практики студентам предоставляется следующий комплект 

документов и форм:  

- индивидуальное задание на практику (Приложение 1);  

- дневник о прохождении практики (Приложение 2);  

- форма отчета по практике (Приложение 3, Приложение 4);  

- форма отзыва на обучающегося в период прохождения практики (Приложение 

5);  

- форма аттестационного листа, содержащего сведения об освоении общих и 

профессиональных компетенций (Приложение 6). 

После прохождения практики каждый обучающийся защищает отчет, 

выполненный на основе индивидуального задания.  

Формой промежуточной аттестации по практике является дифференцированный 

зачет.  

Задачей руководителя практики, помимо оценки отчетов, является заполнение 

отзывов и аттестационных листов на каждого обучающегося, прошедшего практику, а 

также представление комплексного отчета о прохождении практики студентами группы 

(Приложение 7).  

 

3.2. Требования к материально-техническому обеспечению практики 

Реализация программы практики предполагает использование материально-

технического обеспечения базы прохождения практики (профильного предприятия).  

Практика должна проводиться на предприятии (в учреждении или организации), 

независимо от форм собственности, в рамках профессионального модуля ППКРС, 

индивидуально или в составе учебных групп или подгрупп, на основании договора и 

приказа об организации и проведении практики. 

Освоение обучающимися профессиональных модулей обеспечивается в условиях 

созданной соответствующей профессиональной среды на базе прохождения практики. 

Реализация ППКРС обеспечивается руководителями практики из числа 

высококвалифицированных работников учебной организации, помогающие обучающимся 

овладевать профессиональными навыками. 

С обучающимися, прибывшими на практику, проводится вводный инструктаж, 

инструктаж по технике безопасности на рабочем месте. 

Каждый инструктаж обучающихся, выходящих на практику, заканчивается 

обязательной проверкой его усвоения.  

Проведение всех видов инструктажей регистрируется в журналах регистрации 

инструктажей с обязательными подписями получившего и проводившего инструктаж. 

 

3.3. Информационное обеспечение реализации программы 

Основные источники 

1. Иванов, Г. Г., Организация торговли (торговой деятельности) : учебник / Г. 

Г. Иванов. — Москва : КноРус, 2025. — 222 с. — ISBN 978-5-406-14602-6. — URL: 

https://book.ru/book/957559. — Текст : электронный. 



 

2. Кудряшов, Р. Б., Организация и управление торгово-сбытовой 

деятельностью : учебное пособие / Р. Б. Кудряшов. — Москва : КноРус, 2024. — 341 с. — 

ISBN 978-5-406-12005-7. — URL: https://book.ru/book/950427. — Текст : электронный. 

3. Мельниченок, Е.А. Организация и технология торговли. Практикум : 

Учебник / Е.А. Мельниченок, К.В. Филиппова — Минск : РИПО, 2024. — 101 с. — ISBN 

978-985-895-259-4. — URL: https://book.ru/book/959347 . — Текст : электронный. 

4. Рыжиков, С. Н., Организация и управление торгово-сбытовой 

деятельностью + еПриложение : учебник / С. Н. Рыжиков. — Москва : КноРус, 2025. — 

351 с. — ISBN 978-5-406-13867-0. — URL: https://book.ru/book/955664. — Текст : 

электронный. 

 

Дополнительные источники 

1. Асадуллин, Э. З., Организация и технология розничной торговли : 

монография / Э. З. Асадуллин, Р. М. Давлетбаева, Х. С. Биктимирова. — Москва : 

Русайнс, 2019. — 136 с. — ISBN 978-5-4365-3705-4. — URL: https://book.ru/book/932952. 

— Текст : электронный.  

2. Васильева, А. В., Электронная коммерция и маркетплейсы : учебное 

пособие / А. В. Васильева. — Москва : КноРус, 2026. — 137 с. — ISBN 978-5-406-15011-5. 

— URL: https://book.ru/book/960501. — Текст : электронный. 

3. Лазарева, Н. В., Учет и анализ в торговле : учебник / Н. В. Лазарева. — 

Москва : Русайнс, 2024. — 266 с. — ISBN 978-5-466-05064-6. — URL: 

https://book.ru/book/952471. — Текст : электронный. 

4. Парамонова, Т. Н., Конкурентоспособность предприятия розничной 

торговли : учебное пособие / Т. Н. Парамонова, И. Н. Красюк. — Москва : КноРус, 2022. 

— 120 с. — ISBN 978-5-406-09508-9. — URL: https://book.ru/book/943164. — Текст : 

электронный.  

5. Парамонова, Т. Н., Мерчандайзинг. : учебное пособие / Т. Н. Парамонова, И. 

А. Рамазанов. — Москва : КноРус, 2026. — 143 с. — ISBN 978-5-406-15617-9. — URL: 

https://book.ru/book/960457. — Текст : электронный. 

  



 

 

4. Контроль и оценка результатов освоения производственной практики 

Оценка качества освоения производственной практики включает промежуточную 

аттестацию по итогам освоения практики. 

Промежуточная аттестация по дисциплине проводится в форме:  

ДИФФЕРЕНЦИРОВАННОГО ЗАЧЕТА ПО ИТОГАМ ЗАЩИТЫ ОТЧЕТА 

ПО ПРАКТИКЕ. 

Оценка знаний, умений и навыков студентов осуществляется по традиционной 

пятибалльной системе с учетом уровня освоения запланированных общих и 

профессиональных компетенций:  

- «отлично» - оценка выставляется, если студент глубоко и прочно усвоил весь 

программный материал, исчерпывающе, последовательно, грамотно и логически стройно 

его излагает, не затрудняется с ответом при видоизменении задания, свободно справляется 

с задачами и практическими заданиями, правильно обосновывает принятые решения, 

умеет самостоятельно обобщать и анализировать излагаемый материал, не допуская 

ошибок, демонстрирует высокий уровень освоения соответствующих общих и/или 

профессиональных компетенций;  

- «хорошо» - оценка выставляется, если студент твердо знает программный 

материал, грамотно и по существу излагает его, не допускает существенных неточностей в 

ответе на вопрос, может правильно применять теоретические положения и владеет 

необходимыми умениями и навыками при выполнении практических заданий; 

демонстрирует хороший уровень освоения соответствующих общих и/или 

профессиональных компетенций.  

- «удовлетворительно» - оценка выставляется, если студент усвоил материал в 

основном, но не знает конкретных позиций, допускает неточности, нарушает 

последовательность в изложении программного материала и испытывает затруднения в 

выполнении практических заданий; демонстрирует удовлетворительный уровень освоения 

соответствующих общих и/или профессиональных компетенций.  

- «неудовлетворительно» - оценка выставляется, если студент не знает 

значительную часть программного материала, допускает существенные ошибки, не 

способен выполнить практические задания; не демонстрирует освоение общих и 

профессиональных компетенций.  

 

  



 

Приложение №1. 

Бланк индивидуального задания на производственную практику 

 

Частное профессиональное образовательное учреждение  

«Владикавказский колледж управления» 

 

 

Индивидуальное задание  

на производственную практику 

ПП.01 «Продажа продовольственных и непродовольственных товаров» 

обучающегося по профессии 38.01.02 «Продавец» 

 

(Фамилия, имя, отчествообучающегося) 

(курс, группа) 

1. 

2. 

3. 

4. 

5. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

«____» ______________ 20___г. 

 

 

Руководитель практики 

от ВКУ 

 
И О Ф 

 

  



 

Приложение №2. 

Бланк дневника производственной практики 

 

Частное профессиональное образовательное учреждение  

«Владикавказский колледж управления» 

 

ДНЕВНИК ПРОИЗВОДСТВЕННОЙ ПРАКТИКИ 

 

обучающегося по профессии 38.01.02 «Продавец» 

 

(Фамилия, имя, отчество обучающегося) 

Руководитель производственной практики 

 

(Фамилия, имя, отчество преподавателя)
 

 

 Владикавказ 20___ г.  

 



 

ПУТЕВКА 

Фамилия, имя, отчество 

обучающегося 
 

Профессия   

Группа  

Место прохождения 

производственной практики 
 

Сроки прохождения 

производственной практики 
 

Руководитель 

производственной практики 
 

М.П. «___» __________20__г. 

Руководитель 

производственной 

практики 

_______________ И.О.Ф. 

 

 

 

 

 

 

 

  



 

Сроки прохождения практики 

Обучающийся прибыл на практику 
_____________________ 

(Дата) 

Подпись обучающегося 
_____________________ 

(Подпись)
 

Обучающийся откомандирован по 

окончании практики 
_____________________ 

(Дата)
 

Подпись обучающегося 
_____________________ 

(Подпись)
 

М.П. «___» __________20__г. 

Руководитель 

производственной 

практики 

_____________________ И.О. Ф. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

Запись о работах, 

выполняемых студентом на производственной практике  

 

Дата 

Краткое содержание выполняемых 

студентом работ на практической 

подготовке 

Подпись 

руководителя 

   

   

   



 

   

   

   

Заключение студента по итогам его производственной практики 

 

  



 

Приложение №3. 

Титульный лист отчета 

 

Частное профессиональное образовательное учреждение  

«Владикавказский колледж управления» 

 

 

 

 

 

 

ОТЧЕТ ПО ПРОИЗВОДСТВЕННОЙ ПРАКТИКЕ 

 
Вид 

практики__________________________________________________________ 

ФИО 

обучающегося______________________________________________________ 

Профессия 

__________________________________________________________________ 

 

 

 

 

 

 

 

Владикавказ 20____  

  

 

 

 

 

Руководитель от ВКУ 

___________/__________________ 
  (подпись)    (фамилия, инициалы) 

«___»________________20___ г. 



 

Приложение 4.  

Требования к содержанию и оформлению отчета по практике 

 

 

ТРЕБОВАНИЯ К СОДЕРЖАНИЮ И ОФОРМЛЕНИЮ  

ОТЧЕТА ПО ПРОИЗВОДСТВЕННОЙ ПРАКТИКЕ 

 

Содержание отчета по производственной практике должно состоять 

из следующих структурных элементов:  

- цели и задачи производственной практики;  

- описание проделанной работы, освоенных технологий и принципов 

профессиональной деятельности, опробованных на практике;  

- выводы о целесообразности и эффективности приобретенных 

умений и навыков, оценка важности полученных практических технологий 

для дальнейшей профессиональной реализации и т.д. 

 

ТРЕБОВАНИЯ К ОФОРМЛЕНИЮ ОТЧЕТА 

 

Текст отчета следует набрать в программе MicrosoftWord, печатать на 

одной стороне листа формата А4: шрифт TimesNewRoman - обычный, размер 

- 14 пунктов, начертание обычное, цвет – черный. Междустрочный интервал 

- полуторный, верхнее и нижнее поля страницы не менее - 2,0 см, левое не 

менее - 2,0 см и правое не менее - 1,0 см; отступ (красная строка) должен 

быть равен 1,25 см, выравнивание текста – по ширине. Перенос слов по 

слогам запрещен. Не рекомендуется применять в тексте курсив и 

подчеркивание. Допустимо использование полужирного начертания. 

Страницы работы следует нумеровать арабскими цифрами, соблюдая 

сквозную нумерацию по всему тексту отчета. Номер страницы проставляют 

вверху страницы, от центра. Номера страниц на титульном листе не 

проставляют. 

Отчет подшивается в папку-скоросшиватель вместе с 

индивидуальным заданием, дневником, отзывом и аттестационным листом 

(портфолио обучающегося по производственной практике).  

  



 

Приложение 5. 

Аттестационный лист 

АТТЕСТАЦИОННЫЙ ЛИСТ  

Обучающийся по ППКРС 38.01.02 «Продавец» 

__________________________________________________________ 
успешно прошел производственную практику ПП.01 «Продажа продовольственных и 

непродовольственных товаров» в объеме ____ часов с «__» ___________20____ года 

по «__»____________20____ года 

в________________________________________________________________________ 

 

Код Формируемые профессиональные компетенции Освоен /не 

освоен 

ОК 01. Выбирать способы решения задач профессиональной деятельности 

применительно к различным контекстам. 

 

ОК 02. Использовать современные средства поиска, анализа и интерпретации 

информации и информационные технологии для выполнения задач 

профессиональной деятельности. 

 

ОК 03. Планировать и реализовывать собственное профессиональное и 

личностное развитие, предпринимательскую деятельность в 

профессиональной сфере, использовать знания по финансовой и 

правовой грамотности в различных жизненных ситуациях. 

 

ОК 04. Эффективно взаимодействовать и работать в коллективе и команде.  

ОК 05. Осуществлять устную и письменную коммуникацию на государственном 

языке Российской Федерации с учетом особенностей социального и 

культурного контекста. 

 

ОК 06. Проявлять гражданско-патриотическую позицию, демонстрировать 

осознанное поведение на основе традиционных общечеловеческих 

ценностей, в том числе с учетом гармонизации межнациональных и 

межрелигиозных отношений, применять стандарты антикоррупционного 

поведения. 

 

ОК 07. Содействовать сохранению окружающей среды, ресурсосбережению, 

применять знания об изменении климата, принципы бережливого 

производства, эффективно действовать в чрезвычайных ситуациях. 

 

ОК 09. Пользоваться профессиональной документацией на государственном и 

иностранном языках. 

 

ПК 1.1. Осуществлять приемку товаров по количеству и качеству, контроль за 

наличием товаросопроводительных и иных необходимых документов. 

 

ПК 1.2.  

 

Соблюдать санитарно-гигиенические требования к условиям и срокам 

хранения товаров. 

 

ПК 1.3.  

 

Осуществлять подготовку, размещение товаров в торговом зале и 

выкладку с применением основ мерчандайзинга. 

 

ПК 1.4.  

 

Осуществлять эксплуатацию торгово-технологического оборудования, 

инвентаря и инструментов. 

 

ПК 1.5.  

 

Предоставлять информацию и консультировать о потребительских 

свойствах товаров, обслуживать покупателей с применением норм 

деловой этики. 

 

ПК 1.6.  

 

Применять цифровые технологии при продаже товаров.  

ПК 1.7. Осуществлять продажи на электронных площадках, торговых 

маркетплейсах. 

 



 

 

 

Рекомендуемая оценка____________________________________________ 
                                                            (Отлично / хорошо /удовлетворительно / неудовлетворительно) 

 

 

 «___» __________20__г. 

Руководитель 

производственной 

практики 

_____________________ И.О.Ф. 



 

Приложение №6. 

Бланк отзыва о прохождении производственной практики 

 

Частное профессиональное образовательное учреждение  

«Владикавказский колледж управления» 

 

Отзыв  

о прохождении производственной практики  

ПП.01 «Продажа продовольственных и непродовольственных 

товаров» 

обучающегося по профессии 38.01.02 «Продавец» 

 
(Фамилия, имя, отчество обучающегося) 

Производственная практика пройдена 

в____________________________________________ 

_____________________________________________________________________ с 

________________________________ по _________________________________. 

 

Общая характеристика прохождения практики: 

 

 

 

 

Уровень теоретической подготовки обучающегося:  

 

 

 

 

Уровень практических навыков обучающегося: 

 

 

 

Рекомендации и замечания: 

 

«___» __________20____г. 

Руководитель практики  И.О.Ф. 

  



 

Приложение №7. 

Отчет руководителя производственной практики  

ОТЧЁТ  

РУКОВОДИТЕЛЯ ПРОИЗВОДСТВЕННОЙ ПРАКТИКИ  

О ПРОХОЖДЕНИИ ПРАКТИКИ ГРУППОЙ ОБУЧАЮЩИХСЯ 

 

В период с __________________по _________________ обучающиеся по 

профессии 38.01.02 «Продавец» (группы _________________) прошли 

производственную практику ПП.01 «Продажа продовольственных и 

непродовольственных товаров», являющуюся компонентом ППКРС в части 

профессионального модуля ПМ 01 «Продажа продовольственных и 

непродовольственных товаров». 

 

Количество обучающихся группы, 

направленных на практику 

Положительно аттестованы Не аттестованы 

«отлично» «хорошо» 
«удовлетвор

ительно» 

«неудовлетвор

ительно» 
«неявка» 

      

 

Фамилии обучающихся, получивших неудовлетворительную оценку, и причины 

неудовлетворительной оценки 

___________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________ 

 

Фамилии обучающихся, не явившихся на зачет 

___________________________________________________________________________

___________________________________________________________________________ 

Фамилии обучающихся, не допущенных к производственной 

практике_______________________ 

___________________________________________________________________________  

___________________________________________________________________________ 

 

Выводы и предложения 

___________________________________________________________________________ 

___________________________________________________________________________ 

 

Руководитель 

производственной 

практики 

 

И.О.Ф. 

 


